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% fflt; Dieser Ratgeber richtet sich an Promovierende aller Disziplinen. Er ermdglicht den

Lesern in Deutschland und seit dieser zweiten Auflage auch in Osterreich und der
Schweiz, die Arbeit an der Promotion effektiver zu gestalten. Er begleitet den Leser
daher durch den gesamten Promotionsprozess von der Entscheidung zur Promotion,
tber Rahmenbedingungen und Durchfiihrung des Promotionsvorhabens bis hin zur
Fertigstellung der Dissertation, Prifung und Verdffentlichung. Zugleich will
»Erfolgreich promovieren* moglichen Krisen wie Vereinsamung, Schreibblockaden,
Zeitproblemen und Stress vorbeugen sowie Tipps zu deren Bewéltigung geben. Daruiber
) Springer hinaus enthélt dieses Buch vielerlei Erfahrungsberichte aus den unterschiedlichsten
Disziplinen. In der zweiten Auflage wurden u. a. neue Erfahrungsberichte von
Promovierten sowie Berichte von Abbrechern und Betreuern aufgenommen. Dieser
Ratgeber stellt das geballte Wissen von Promovierten fiir Promovierende und damit das
optimale Werkzeug fir eine erfolgreiche Promotion dar!
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Inhalt: Promovieren - ja oder nein?- Rahmenbedingungen.- Planung und Organisation.-
Schreibprozess.- Krisenbewaltigung.- Abschluss der Promotion.- Besondere
Situtationen.- Erfahrungsberichte aus den Disziplinen.- Anhang.
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